
Detaillierte Auswertung der KI-E-Mail-Assistenten von Grok.ai 

Diese umfassende Analyse erweitert die Schlüsselpunkte und bietet eine tiefgehende Bewertung jedes 
Tools basierend auf verfügbaren Daten aus Quellen. Sie integriert alle gefundenen Kriterien, die für die 
Auswahl relevant sind, wie Features (z. B. AI-Drafting, Zusammenfassung, Automatisierung), Pricing 
(inkl. Free-Tiers und Per-User-Skalierung), Anbieterstandort (Einfluss auf Datensouveränität), 
Datenschutz (Compliance-Standards und Datenhandling), Zielgruppe (B2B-Eignung), Mobile-Versionen, 
Integrationen (mit CRMs, E-Mail-Clients), Nutzerbewertungen und weitere Pros/Cons. Wo 
Informationen fehlten, wurde die Feature als nicht existent angenommen. 

Aus B2B-Sicht werden Kriterien gewichtet: 

• Datenschutz (25 %): Kritisch für Compliance in regulierten Branchen; priorisiert GDPR, kein 
Datenverkauf und sicheres Hosting. 

• Features (20 %): Betonung auf Team-Zusammenarbeit, Automatisierung und Personalisierung 
für Produktivitätsgewinne. 

• Integrationen (20 %): Hoher Wert für nahtlose Workflows mit CRMs, Verkaufstools und E-Mail-
Plattformen. 

• Pricing (15 %): Fokus auf Skalierbarkeit, Per-User-Kosten und Wert für Teams. 
• Zielgruppeneignung (10 %): Passung zu Geschäftsteams statt Individuen. 
• Mobile-Verfügbarkeit (5 %): Niedriger Priorität, es sei denn, Mobilität ist essenziell. 
• Nutzerbewertungen & Sonstiges (5 %): Zeigt Zuverlässigkeit, aber sekundär zu Kernvorteilen. 

Für jedes Tool gibt es eine separate Bewertung mit Pros/Cons-Liste (zusammengefasst aus allen 
Quellen), Kriterien-Auflistung, gewichteter B2B-Bewertung (qualitative Zusammenfassung basierend 
auf Gewichten) und Schlüsselvorteilen. Am Ende folgt eine Vergleichstabelle für schnelle Übersicht. 

1. Canary Mail 

Pros- und Cons-Liste: 

• Pros: Starke End-to-End-PGP-Verschlüsselung und HIPAA-Compliance für sichere 
Kommunikation; schlankes Design und AI für effizientes Inbox-Management (z. B. 
Zusammenfassung, Drafting, Priorisierung); unterstützt Team-Zusammenarbeit via geteilte 
Inboxes; Multi-Account-Vereinigung; spart Zeit mit Bulk-Cleaner und Scheduling; hohe 
Nutzerbewertungen (4,4/5 auf G2); integrierter Kalender; automatische Kategorisierung; 1-
Klick-Unsubscribe. 

• Cons: Anfängliche Lernkurve durch Feature-Reichtum; potenziell überwältigend für kleine 
Teams; keine expliziten Integrationen über E-Mail-Provider hinaus; kein angegebener 
Firmenstandort, was Jurisdiktionsbedenken aufwirft. 

Bewertung mit Kriterien: 

• Features: AI-Copilot für Vorschläge, Zusammenfassung, Drafting; fokussierter Inbox; 
Lesebestätigungen; E-Mail-Tracking. 

• Pricing: Free Basic; Growth 3 $/User/Monat; Pro+ 10 $/User/Monat (jährliche Abrechnung). 
• Anbieterstandort: Nicht angegeben. 
• Datenschutz: End-to-End-PGP-Verschlüsselung; Einhaltung von Datenschutzgesetzen; kein 

Datenverkauf. 
• Zielgruppe: Individuen und Teams in B2B für Zusammenarbeit. 
• Mobile-Versionen: Verfügbar für iOS und Android. 
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• Integrationen: Mehrere E-Mail-Provider (vereinigter Inbox). 
• Nutzerbewertungen: G2 4,4/5 (49 Bewertungen); Capterra 4,7/5 (3 Bewertungen). 

Gewichtete B2B-Bewertung: Stark im Datenschutz (hohes Gewicht) und Features für Team-Effizienz, 
was es zu einer Top-Wahl für sichere Zusammenarbeit macht; moderate Preisskalierbarkeit unterstützt 
Wachstum, aber fehlender Standort und breite Integrationen reduzieren den Appeal für globale 
Unternehmen leicht. Schlüsselvorteile umfassen Reduzierung von E-Mail-Chaos und Verbesserung der 
Team-Delegation, potenziell mit Stundenersparnis wöchentlich. 

2. Superhuman 

Pros- und Cons-Liste: 

• Pros: AI-gesteuerte Snippets für schnelles Composen; Hochleistungsmodi (z. B. Dark Mode, 
geteilte Inboxes); Echtzeit-Team-Sichtbarkeit; Send Later und Instant Reply; spart 4 
Stunden/Woche und 15 Mio.+ Stunden jährlich für Teams; maßgeschneiderte Automatisierung. 

• Cons: Premium-Preise nicht für alle Budgets geeignet; steile Lernkurve; nur für Heavy-User; 
begrenzte Details zu Datenschutz und Integrationen werfen Transparenzprobleme auf; keine 
Mobile-Version erwähnt. 

Bewertung mit Kriterien: 

• Features: AI-verstärktes E-Mailing, Snippets, Kollaborationstools, Send Later, Snooze. 
• Pricing: Starter 25 $/User/Monat; Business 33 $/User/Monat; Enterprise custom. 
• Anbieterstandort: Nicht angegeben. 
• Datenschutz: Nicht angegeben. 
• Zielgruppe: Professionelle und Unternehmen. 
• Mobile-Versionen: Nicht verfügbar. 
• Integrationen: Professionelle Tools (nicht spezifiziert). 
• Nutzerbewertungen: G2 4,7/5 (724 Bewertungen); Capterra 4,9/5 (20 Bewertungen). 

Gewichtete B2B-Bewertung: Hohes Potenzial in Features und Integrationen für Produktivität, aber 
niedrig bei Datenschutzdetails (kritisches Gewicht) und fehlendem Standort/Mobile reduzieren 
Zuverlässigkeit; teuer für skalierende Teams. Schlüsselvorteile fokussieren auf Zeitersparnis für High-
Volume-E-Mail-Nutzer, obwohl Opazität regulierte B2B abschrecken könnte. 

3. Spark Mail 

Pros- und Cons-Liste: 

• Pros: AI für E-Mail-Crafting und Insights; smarte Inbox-Filterung; Kollaboration für Echtzeit-
Drafts; Snooze/Send Later; gesichert via Google Cloud; sauberes Design. 

• Cons: Anpassungszeit für Nutzer; fehlt tiefere Non-E-Mail-Integrationen; Alerts könnten 
überwältigen; keine Pricing/Standort-Details in manchen Quellen. 

Bewertung mit Kriterien: 

• Features: AI-Assistance, Priority-Pinning, Group by Sender, Reminders, Home Screen, 
Gatekeeper, Mute Threads, Kollaboration (Drafts, Comments, Delegation). 

• Pricing: Free; Premium Individual 4,99 $/Monat; Teams 6,99 $/User/Monat. 
• Anbieterstandort: Nicht angegeben. 
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• Datenschutz: Daten nur für Produktoptimierung; kein Third-Party-Sharing; Google Cloud-
Verschlüsselung. 

• Zielgruppe: Individuen und Teams, die Overload überwinden. 
• Mobile-Versionen: iPhone und Apple Watch. 
• Integrationen: IMAP, iCloud, Exchange, Outlook, Yahoo, Google. 
• Nutzerbewertungen: Nicht verfügbar. 

Gewichtete B2B-Bewertung: Ausgeglichene Features und Integrationen für Team-Workflows; guter 
Datenschutz, aber kein Standort schadet hohem Gewicht; günstige Preise fördern Skalierbarkeit. 
Schlüsselvorteile umfassen Fokusförderung und Kollaboration, ideal für mittelgroße B2B-Teams. 

4. Missive 

Pros- und Cons-Liste: 

• Pros: Vereinheitlichte Kanäle (E-Mail, SMS, Chat); Echtzeit-Kollaboration; Scoped 
Conversations; verbindet 3.000+ Apps; transparente Workflows; SOC-2-konform. 

• Cons: Überwältigend für kleine Teams; höhere Preise für Advanced-Features; keine Mobile; 
kein angegebener Standort. 

Bewertung mit Kriterien: 

• Features: Kollaborativer Inbox, Team-Spaces, Tasks, Tags, Automations, Shortcuts, AI-Editing. 
• Pricing: Starter 14 $/User/Monat; Productive 24 $/User/Monat; Business 36 $/User/Monat. 
• Anbieterstandort: Nicht angegeben. 
• Datenschutz: SOC-2-konform. 
• Zielgruppe: Kleine Unternehmen in Kundenservice/Verkauf. 
• Mobile-Versionen: Nicht verfügbar. 
• Integrationen: 25+ Apps (Google Workspace, Office 365, iCloud, Gmail, Outlook, Instagram, 

Messenger, WhatsApp). 
• Nutzerbewertungen: G2 4,7/5 (242 Bewertungen); Capterra 4,9/5 (90 Bewertungen). 

Gewichtete B2B-Bewertung: Exzellent in Integrationen (hohes Gewicht) und Features für Team-
Koordination; Datenschutz-Compliance solide, aber kein Standort und Mobile begrenzen Appeal; 
Preise skalieren gut für Wachstum. Schlüsselvorteile: Vereinheitlichte Kommunikation reduziert Chaos 
und verbessert Entscheidungsfindung in B2B-Services. 

5. Clean Email 

Pros- und Cons-Liste: 

• Pros: Einfaches Design für Cleanup; Auto-Clean-Regeln; Cross-Platform; spart Zeit beim 
Sortieren; sicher (kein Datenverkauf); hohe Bewertungen. 

• Cons: Nur auf Cleanup fokussiert, nicht auf Writing/Replies; kein Windows-Desktop; keine 
Mobile; Upgrade für Multiple Accounts nötig. 

Bewertung mit Kriterien: 

• Features: Cleaning-Vorschläge, Smart Folders, Unsubscribe, Sender-Blocking, Groups für 
Actions. 

• Pricing: Ab 9,99 $/Monat; Family/Team-Pläne. 
• Anbieterstandort: Nicht angegeben. 



 4 

• Datenschutz: Kein Verkauf/Analyse von Daten; max. 45-Tage-Speicherung; OAuth2; 
verschlüsselt. 

• Zielgruppe: Nutzer mit überladenen Inboxes/Multiple Accounts. 
• Mobile-Versionen: Nicht verfügbar. 
• Integrationen: Gmail, iCloud. 
• Nutzerbewertungen: G2 4,6/5; Capterra 4,7/5. 

Gewichtete B2B-Bewertung: Stark im Datenschutz, aber begrenzte Features/Integrationen für volle 
B2B-Bedürfnisse; günstig, aber nicht teamfokussiert. Schlüsselvorteile: Erreicht Inbox Zero, befreit 
Speicher/Zeit, aber besser als Ergänzung. 

6. Mailbutler 

Pros- und Cons-Liste: 

• Pros: Steigert Produktivität mit Tracking/Scheduling; GDPR-konform; nahtlose Integration; 
positives Support; Free Trial. 

• Cons: Premium für Features nötig; gelegentliche Bugs; überwältigend für einfache Bedürfnisse. 

Bewertung mit Kriterien: 

• Features: E-Mail-Tracking, Smart Assistant (Writing, Summarizing), Snooze, Templates, 
Signatures, Kollaboration. 

• Pricing: Tracking 4,95 $/Monat; Professional 8,95; Smart 14,95; Business 32,95. 
• Anbieterstandort: Berlin, Deutschland. 
• Datenschutz: 100 % GDPR; keine E-Mail-Inhaltsverarbeitung; nutzerkontrollierte Daten. 
• Zielgruppe: Unternehmen mit Apple Mail/Gmail/Outlook. 
• Mobile-Versionen: Nicht verfügbar. 
• Integrationen: Apple Mail, Gmail, Outlook. 
• Nutzerbewertungen: G2 4,4/5 (63 Bewertungen); Capterra 4,8/5 (89 Bewertungen). 

Gewichtete B2B-Bewertung: Top im Datenschutz/Standort (EU-basiert, hohes Gewicht); gute Features 
für Personalisierung; Integrationen begrenzt, aber relevant. Schlüsselvorteile: Datenbasierte 
Entscheidungen, ideal für internationale Teams. 

7. SaneBox 

Pros- und Cons-Liste: 

• Pros: Reduziert Zeit (3–4 Stunden/Woche); anpassbar; Cross-Device; sicher (kein 
Datenverkauf); hohe Bewertungen. 

• Cons: Risiko von Fehlklassifikationen; bezahlt für volle Features. 

Bewertung mit Kriterien: 

• Features: Auto-Sorting, Snooze, Blackhole, Reminders, Daily Digest. 
• Pricing: Snack 7 $/Monat; Lunch 12; Dinner 36. 
• Anbieterstandort: Nicht angegeben. 
• Datenschutz: Kein Verkauf/Sharing; minimale Sammlung; verschlüsselt; Audits. 
• Zielgruppe: Überladene Nutzer. 
• Mobile-Versionen: iOS, Android, Desktop. 
• Integrationen: Alle major E-Mail-Services (Gmail, Microsoft 365, iCloud usw.). 
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• Nutzerbewertungen: G2 4,9/5 (174 Bewertungen); Capterra 4,8/5 (70 Bewertungen). 

Gewichtete B2B-Bewertung: Solider Datenschutz und Mobile; breite Integrationen; Features für 
Vereinfachung. Schlüsselvorteile: Filtert Noise, steigert Fokus für Teams. 

8. Flowrite (jetzt Teil von MailMaestro) 

Pros- und Cons-Liste: 

• Pros: Spart Stunden bei Kommunikation; passt sich Vorlieben an; intuitiv; Onboarding mit AI-
Experten. 

• Cons: Hängt von Prompt-Klarheit ab; komplexes Setup; Kosten nicht für gelegentliche Nutzung; 
begrenzte Details nach Akquisition. 

Bewertung mit Kriterien: 

• Features: AI-Drafting aus Bullets; personalisierte Replies; Content-Creation. 
• Pricing: Light 5 $/Monat; Premium 15; Unlimited 30 (Legacy); neue Pläne via MailMaestro (Chat 

29 $/Monat usw.). 
• Anbieterstandort: Nicht angegeben. 
• Datenschutz: Strenge Protokolle; kein Verkauf. 
• Zielgruppe: Automatisierung routinemäßiger Kommunikation; Verkaufs-/Marketing-Teams. 
• Mobile-Versionen: Nicht verfügbar. 
• Integrationen: 20+ Apps (Gmail, Outlook, LinkedIn); GTM-Systeme. 
• Nutzerbewertungen: G2 4,5/5 (1 Bewertung). 

Gewichtete B2B-Bewertung: Gute Features/Integrationen für Verkauf; Datenschutz ok, aber vage; 
Preise skalieren. Schlüsselvorteile: Schnelle Personalisierung, obwohl Akquisition Stabilität beeinflussen 
könnte. 

9. Copy.ai 

Pros- und Cons-Liste: 

• Pros: Frische Ideen im Maßstab; reduziert Produktionszeit; schnelles Onboarding; 
Kostenersparnis (z. B. 2,6 Mio. $). 

• Cons: Auf GTM ausgerichtet; ineffizient für Individuen; begrenztes Free. 

Bewertung mit Kriterien: 

• Features: AI für Marketing/Verkauf (Prospecting, Content, Lokalisierung); generative Tools. 
• Pricing: Free Tier; Starter 49 $/Monat; Advanced 249; Scale 4.000; Enterprise custom. 
• Anbieterstandort: Nicht angegeben. 
• Datenschutz: Nicht spezifiziert (außer Sicherheitsprotokolle). 
• Zielgruppe: Marketing-/Verkaufsteams. 
• Mobile-Versionen: Nicht verfügbar. 
• Integrationen: 2.000+ Apps; GTM-Systeme, APIs. 
• Nutzerbewertungen: G2 4,7/5 (180 Bewertungen); Capterra 4,4/5 (62 Bewertungen). 

Gewichtete B2B-Bewertung: Exzellent in Integrationen/Features für GTM; vager Datenschutz schadet 
Gewicht; hohe Preise für Scale. Schlüsselvorteile: Automatisiert Content, steigert Abdeckung. 
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10. Compose AI 

Pros- und Cons-Liste: 

• Pros: Spart 40 % Schreibzeit; personalisiert; universale Integration; Free Basic. 
• Cons: Fehlt Sorting/Kollaboration; variable Qualität; Anpassungszeit. 

Bewertung mit Kriterien: 

• Features: Echtzeit-Assistance, Autocomplete, kontextuelle Generation. 
• Pricing: Free; Premium 9,99 $/Monat; Ultimate 29,99; Enterprise custom. 
• Anbieterstandort: Nicht angegeben. 
• Datenschutz: Kein Datenverkauf; nur für Autocompletions verwendet. 
• Zielgruppe: Teams/Individuen mit hohem Schreibaufwand. 
• Mobile-Versionen: Nicht verfügbar. 
• Integrationen: Chrome-Plugin für E-Mail-Plattformen. 
• Nutzerbewertungen: Nicht verfügbar. 

Gewichtete B2B-Bewertung: Basis-Features/Datenschutz; begrenzte Integrationen. Schlüsselvorteile: 
Beschleunigt Drafting, aber kein volles B2B-Suite. 

11. Rytr 

Pros- und Cons-Liste: 

• Pros: Mehrsprachig; diverse Töne; plagiatfrei; spart Zeit/Kosten; hohe Bewertungen. 
• Cons: Generische Outputs; fehlt Advanced über Writing hinaus. 

Bewertung mit Kriterien: 

• Features: 40+ Use Cases (Ads, Bios, Posts); Tone-Mirroring; Chrome-Extension. 
• Pricing: Free; Unlimited 7,50 $/Monat; Premium 24,16. 
• Anbieterstandort: Nicht angegeben. 
• Datenschutz: Nicht spezifiziert. 
• Zielgruppe: Copywriter/Marketer. 
• Mobile-Versionen: Nicht verfügbar. 
• Integrationen: Chrome-Extension. 
• Nutzerbewertungen: G2 4,7/5 (806 Bewertungen); Capterra 4,6/5 (18 Bewertungen). 

Gewichtete B2B-Bewertung: Günstige Features für Content; niedrige Datenschutzdetails. 
Schlüsselvorteile: Schnelle mehrsprachige Generation. 

12. Warmer.ai 

Pros- und Cons-Liste: 

• Pros: 3x Reply-Rates; 10x schnelleres Prospecting; hohe Personalisierung; Integrationen. 
• Cons: Nur Englisch; fokussiert auf Personalisierung. 

Bewertung mit Kriterien: 

• Features: Prospect-Analyse, Templates, Personalisierung; E-Mail-Validation; API. 
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• Pricing: Growth 59 $/Monat; Professional 119; Scale 249. 
• Anbieterstandort: Nicht angegeben. 
• Datenschutz: Nicht spezifiziert. 
• Zielgruppe: B2B-Verkauf/SDRs. 
• Mobile-Versionen: Nicht verfügbar. 
• Integrationen: Salesforce, HubSpot, Pipedrive, Outreach, Zapier. 
• Nutzerbewertungen: Nicht verfügbar. 

Gewichtete B2B-Bewertung: Stark in Integrationen/Features für Verkauf; Datenschutz-Lücke. 
Schlüsselvorteile: Steigert Responses, Zeitersparnis. 

13. Grammarly 

Pros- und Cons-Liste: 

• Pros: Integriert weit; Echtzeit-Vorschläge; detaillierte Erklärungen. 
• Cons: Bezahlt für Advanced; unnötige Änderungen; begrenzte Extension. 

Bewertung mit Kriterien: 

• Features: Grammatik-/Ton-Checks; Rewriting; generative AI; Brand-Alignment. 
• Pricing: Free; Pro 12 $/Monat; Enterprise custom. 
• Anbieterstandort: Nicht angegeben. 
• Datenschutz: Kein Verkauf/Monetarisierung von Content; verantwortungsvolle AI. 
• Zielgruppe: Individuen/Teams/Organisationen. 
• Mobile-Versionen: Nicht verfügbar. 
• Integrationen: Schreibplattformen, E-Mail, Browser (Slack, Zendesk). 
• Nutzerbewertungen: G2 4,7/5 (8.598 Bewertungen); Capterra 4,7/5 (7.102 Bewertungen). 

Gewichtete B2B-Bewertung: Guter Datenschutz/Integrationen; breite Features. Schlüsselvorteile: 
Sichert Qualitätskommunikation. 

14. SmartWriter 

Pros- und Cons-Liste: 

• Pros: Erhöht Replies; spart Research-Zeit; hohe Conversions; günstig. 
• Cons: Datenaccuracy abhängig; technisches Know-how nötig; kein Free-Plan über Trial. 

Bewertung mit Kriterien: 

• Features: Personalisierung aus 42+ Quellen; automatisierte Research/Follow-ups; Content-
Generation. 

• Pricing: Basic 59 $/Monat; Popular 149; Pro 359; 7-Tage-Trial. 
• Anbieterstandort: Nicht angegeben. 
• Datenschutz: Nicht spezifiziert. 
• Zielgruppe: B2B-Verkauf/Outreach. 
• Mobile-Versionen: Nicht verfügbar. 
• Integrationen: CRMs. 
• Nutzerbewertungen: G2 4,0/5 (10 Bewertungen). 
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Gewichtete B2B-Bewertung: Features für Outreach; niedriger Datenschutz. Schlüsselvorteile: 
Automatisiert Pipelines. 

15. AIMI 

Pros- und Cons-Liste: 

• Pros: Proaktive Erkennung von Chancen; effizient durch Mitdenken; Schweizer Hosting für 
Souveränität; DSGVO-konform; hohe Vertraulichkeit. 

• Cons: Mindestlaufzeit 6 Monate; keine Mobile-Versionen; begrenzte Integrationen. 

Bewertung mit Kriterien: 

• Features: Proaktive Vorschläge für Follow-ups/Antworten; Priorisierung; Lernen aus Archiv; 
Mustererkennung. 

• Pricing: CHF 99/Monat oder 990/Jahr pro User. 
• Anbieterstandort: Schweiz (Infomaniak-Server). 
• Datenschutz: Schweizer Hosting; keine US-Clouds; DSGVO; Daten bleiben beim Nutzer. 
• Zielgruppe: Anspruchsvolle Organisationen für Effizienz/Datenschutz. 
• Mobile-Versionen: Nicht verfügbar. 
• Integrationen: Bestehende E-Mail-Konten/Infrastruktur. 
• Nutzerbewertungen: Nicht verfügbar. 

Gewichtete B2B-Bewertung:  

Hervorragend im Datenschutz (hohes Gewicht durch Swissness); Features für Kundenbindung; Preise 
skalierbar, aber keine Mobile. Schlüsselvorteile: Entlastet Teams, stärkt Kommunikation in regulierten 
Branchen. 

Tool Datenschutz (25 %) Features (20 %) 
Integrationen 

(20 %) 
Pricing (15 

%) 
B2B-Eignung (10 

%) 
Mobile (5 

%) 
Bewertungen 

(5 %) 

Canary Mail Hoch (PGP, 
Compliance) 

Hoch (AI-Copilot, 
Kollaboration) 

Mittel (E-Mail-
Provider) 

Mittel (ab 3 
$/User) Hoch (Teams) Ja Hoch (4,4/5) 

Superhuman Niedrig (nicht 
spezifiziert) 

Hoch (Snippets, 
Timing) 

Niedrig (nicht 
spezifiziert) 

Hoch (25 
$+) 

Hoch 
(Unternehmen) Nein Hoch (4,7/5) 

Spark Mail Mittel (kein Sharing) Hoch (AI-Writing, 
Kollaboration) 

Hoch (mehrere 
Protokolle) 

Niedrig 
(4,99 $+) Hoch (Teams) Teilweise 

(iOS) N/A 

Missive Hoch (SOC-2) 
Hoch 
(vereinheitlichte 
Kanäle) 

Hoch (25+ Apps) Mittel (14 
$+) 

Hoch (kleine 
Unternehmen) Nein Hoch (4,7/5) 

Clean Email Hoch (kein Verkauf) Mittel (nur Cleanup) Niedrig 
(Gmail/iCloud) 

Niedrig 
(9,99 $+) Mittel (Individuen) Nein Hoch (4,6/5) 

Mailbutler Hoch (GDPR) Hoch (Tracking, 
Assistant) 

Mittel (E-Mail-
Clients) 

Niedrig 
(4,95 $+) 

Hoch 
(Unternehmen) Nein Hoch (4,4/5) 

SaneBox Hoch (minimale 
Sammlung) 

Mittel (Sorting, 
Reminders) Hoch (alle major) Niedrig (7 

$+) Mittel (Individuen) Ja Hoch (4,9/5) 

Flowrite Mittel (kein 
Verkauf) Mittel (Drafting) Hoch (20+ Apps) Niedrig (5 

$+) Hoch (Verkauf) Nein Niedrig (4,5/5) 

Copy.ai Niedrig (nur 
Protokolle) Hoch (Marketing-AI) Hoch (2.000+) Hoch (49 

$+) Hoch (Teams) Nein Hoch (4,7/5) 

Compose AI Mittel (kein 
Verkauf) 

Mittel 
(Autocomplete) Niedrig (Chrome) Niedrig 

(free+) Mittel (Teams) Nein N/A 

Rytr Niedrig (nicht 
spezifiziert) Hoch (40+ Cases) Niedrig (Chrome) Niedrig 

(free+) Mittel (Marketer) Nein Hoch (4,7/5) 
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Tool Datenschutz (25 %) Features (20 %) Integrationen 
(20 %) 

Pricing (15 
%) 

B2B-Eignung (10 
%) 

Mobile (5 
%) 

Bewertungen 
(5 %) 

Warmer.ai Niedrig (nicht 
spezifiziert) 

Hoch 
(Personalisierung) Hoch (CRMs) Mittel (59 

$+) Hoch (Verkauf) Nein N/A 

Grammarly Hoch (kein 
Monetarisierung) Hoch (Ton/Rewriting) Mittel 

(Plattformen) 
Niedrig 
(free+) 

Hoch 
(Organisationen) Nein Hoch (4,7/5) 

SmartWriter Niedrig (nicht 
spezifiziert) 

Hoch (Research, 
Pitches) Niedrig (CRMs) Mittel (59 

$+) Hoch (Verkauf) Nein Mittel (4,0/5) 

AIMI Hoch (Schweiz, 
DSGVO) 

Hoch (proaktive 
Vorschläge) 

Niedrig (E-Mail-
Infra) 

Mittel 
(CHF99+) 

Hoch 
(Organisationen) Nein N/A 

Zusätzliche Hinweise zur B2B-Perspektive: Forschung zeigt Kontroversen um Datenschutz bei AI-E-
Mail-Tools – einige berichten von Fehlklassifikationen, andere von Produktivitätsgewinnen. 
Diversifiziere Quellen, da subjektive Medienmeinungen voreingenommen sein können. Für 
datenschutzsensitive Sektoren empfehle ich AIMI oder Mailbutler aufgrund europäischen Hostings. 
Verkaufsstarke Teams profitieren von Warmer.ai oder SmartWriter. Budgetbewusste starten mit Free-
Tiers wie Rytr oder Grammarly, aber Scale-Up-Kosten addieren sich. Teste Tools, da Nutzerfeedback 
variiert. 

Empfehlungen für B2B-Nutzer: Wähle Tools wie AIMI oder Mailbutler für datenschutzsensitive 
Branchen. Für verkaufsintensive Teams bieten Warmer.ai oder SmartWriter Personalisierungsstärken. 
Probiere Free-Trials, um Passung zu prüfen, da Anpassungskurven variieren. Wenn Budget knapp ist, 
bieten Free-Tiers in Rytr oder Grammarly Einstiegspunkte, aber Scale-Up-Kosten können steigen. 

Diese Auswertung ist umfassend und basiert auf Quellenanalysen; bei Bedarf kann ich sie erweitern 
oder aktualisieren. 

Key Citations: 

• We Analyzed 14 AI Email Assistants and Here's How to Take Your Pick 
• AIMI – Die Schweizer KI, die E-Mails versteht und mitdenkt 
• Canary Mail - The Best Email App With AI & Calendar 
• Spark Mail — Smart. Focused. Email. 
• Missive · Inbox collaboration for teams that run on email 
• Clean Email Inbox – Organize, Unsubscribe, Delete Emails Easily 
• Mailbutler: Your inbox, smarter. 
• SaneBox | Clean up your inbox in minutes & keep it that way forever 
• Flowrite is now a part of MailMaestro 
• Future proof your business with GTM AI 
• Compose AI: Automated Your Writing 
• Free AI Writer, Content Generator & Writing Assistant | Rytr 
• Warmer - AI-Powered B2B Sales Enrichment 
• Grammarly: Free AI Writing Assistance 
• SmartWriter | Personalised AI Cold Emails 

 

https://canarymail.io/blog/best-ai-email-assistant
https://aimail.ch/
https://canarymail.io/
https://sparkmailapp.com/
https://missiveapp.com/
https://clean.email/
https://www.mailbutler.io/
https://www.sanebox.com/
https://www.flowrite.com/
https://www.copy.ai/
https://www.compose.ai/
https://rytr.me/
https://warmer.ai/
https://www.grammarly.com/
https://smartwriter.ai/

